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*Clients potentiels

✓ Tous nouveaux clients voulant louer et acheter un 
camion neuf (entrepreneurs ciblés)

       *Si Volume de 300 unités/an 70% entrepreneurs = 210 potentiels

✓ Tous les anciens clients ayant achetés ou loués un 
camion neuf  ou usagé (entrepreneurs ciblés)

       *Si Volume de 300 unités x 3 ans = 900 unités
       70% entrepreneurs = 630 potentiels

✓ Tous nouveaux clients voulant louer et acheter un 
camion usagé (entrepreneurs ciblés)

       *Si Volume de 100 unités/an = 900 unités
       70% entrepreneurs = 630 potentiels

✓ Tous anciens clients voulant louer et acheter un 
camion usagé (entrepreneurs ciblé)

       *Si Volume de 100 unités/an = 900 unités
       70% entrepreneurs = 630 potentiels



Rémunération

Plus commission sur équipement et accessoires 
(* à la discrétion du concessionnaire ) 

Plus commission sur équipement et accessoires 
(* à la discrétion du concessionnaire ) 

Profit sur vente : ACROBAT - ROVER -  NEEDLE  

Montant sera négocié à l’interne par le concessionnaire 

Location Profit sur Location

*Recevez la même commission au renouvellement au 3 ans 
La plateforme est conçue pour perdurer 20 ans 

Donc résiduel cumulatif avec toutes les autres locations que vous ferez  



Procédure pour commander un produit ANTDECK  

* Présentement le portail intranet est en construction et sera en lien avec notre système d’inventaire ERP  

Remplir le formulaire commande de produit avec les 
produits

voir Google Drive  et envoyer au courriel 
Ant commandes commandes@antrecre.com
Avec le formulaire de commande de produit 

https://drive.google.com/drive/folders/1EyZWNu7pew3zQ
QyIbCg1DgPFSBWhreHq?usp=drive_link
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La procédure actuelle sera:  

mailto:commandes@antrecre.com
https://drive.google.com/drive/folders/1EyZWNu7pew3zQQyIbCg1DgPFSBWhreHq?usp=drive_link
https://drive.google.com/drive/folders/1EyZWNu7pew3zQQyIbCg1DgPFSBWhreHq?usp=drive_link


Procédure pour commander un produit ANTDECK  

* Présentement le portail intranet est en construction et sera en lien avec notre système d’inventaire ERP  

Soumission 
Signature aux 2 endroits
incluant:
Terme et Conditions
Le contrat de garantie prolongée

1. Sélection du financement 
2. Signature soumission 

Termes et condition 
1. Accepter ou non la garantie prolongée
2. Signature Le contrat d'entretien
3. Compléter la section A et B en cochant oui ou non
4. Signature L'assurance esthétique
5. Accepter ou non l'assurance esthétique

- Envoyer au courriel ANT commandes 
commandes@antrecre.com avec la soumission
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La procédure actuelle sera:  

1

2

mailto:commandes@antrecre.com


Procédure pour commander un produit ANTDECK  

* Présentement le portail intranet est en construction et sera en lien avec notre système d’inventaire ERP  

2 La procédure pour une plateforme Acrobat neuve :  
Remplir la demande crédit FLEX –CAP 

Informations supplémentaires à fournir à la compagnie de 
crédit :

Utilisé les mêmes infos que pour le véhicule vendu ou 
si le dans les derniers 90 jours précédant, dans le cas 
excédant le 90 jours, une nouvelle enquête devra être faite 
pour les clients dans vos listes de rappelle   

1. Une photocopie d'une pièce d'identité recto verso
2. Les 3 derniers mois de vos relevés
3. Demande de credit remplie et signée
4. Soumission remplie et signée avec les termes et 

conditions

( voir Google Drive) 
un courriel préconçu sera à votre disponibilité 



Procédure pour commander un produit ANTDECK  

* Présentement le portail intranet est en construction et sera en lien avec notre système d’inventaire ERP  

2 La procédure pour une plateforme Acrobat usagée ou fixe:  

Remplir la demande crédit ANT demande de crédit

1. Signature aux 2 endroits
incluant:
Terme et Conditions
Le contrat de garantie prolongée
1. Accepter ou non la garantie prolongée
2. Signature Le contrat d'entretien
3. Compléter la section A et B en cochant oui ou non
4. Signature L'assurance esthétique
5. Accepter ou non l'assurance esthétique
6. Signature

Informations supplémentaires à fournir à la compagnie de crédit :
Utilisé les mêmes infos que pour le véhicule vendu ou 
dans les derniers 90 jours précédant, dans le cas excédant le 90 
jours, une nouvelle enquête devra être faite pour les clients dans 
vos listes de rappelle   
1. Une photocopie d'une pièce d'identité recto verso
2. Les 3 derniers mois de vos relevés

(voir Google Drive un courriel préconçu sera à votre disponibilité) 

Lors d’achat d’un camion neuf
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